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Caso Bodegas Demvrek, S.L.

Enunciado 1 — Situacion actual
Bodegas Demvrek es una bodega de Rioja que produce y comercializa su propia marca de vinos.

Ademas de las actividades de elaboracidn y venta de vino, Demvrek también tiene una “Division
Servicios” desde la que:

e Imparte cursos de enologia mediante un convenio con la universidad de su comunidad
auténoma, asi como de cata y maridaje para sumilleres;

e Organiza eventos (conciertos, exposiciones, etc.);

e Alquila sus instalaciones para eventos y celebraciones.

Desde su implementacidn, esta linea de negocio ha dado buenos resultados y el equipo gestor busca
cuantificar la contribucién de esta linea de negocio a la facturacion y ventas de la empresa. En base
a ello busca definir prioridades de gestidn para sus dos divisiones o lineas de negocio.

Se pide:

e Cuantificar dicha contribucidn.
e Hacer un analisis preliminar de ambas divisiones en base a los resultados obtenidos.
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